NEUROPULSE

74 rue Ney

69006 LYON

Email : contact@avocatpulse.fr
Tel: +33977716602

On négocie ? - Savoir négocier, une compétence innée ou
acquise ?

L'on ne nait pas négociateur on le devient ! Vous vous pensez un as de la négociation ou au
contraire vous pensez que la négociation n'est pas faite pour vous ? Venez challenger votre
posture de négociateur, explorer la maniere dont vous prenez les décisions, ce qui gouvernent
vos choix.

Durée: 3.00 heures ( jours)

Profils des apprenants
e Etudiants en droit
e Avocats

Prérequis
e Aucun prérequis

Accessibilité et délais d'acces
3 semaines

Qualité et indicateurs de résultats
80% de satisfaction des apprenants

Objectifs pédagogiques

Apprendre de ses comportements au cours d'une négociation
Connaitre les différents types de négociation

Maitriser les différentes postures du négociateur

Savoir différencier coopération et compétition

Savoir lister les grands items pour une négociation efficace

Contenu de la formation

o Définition de la négociation
e Simulation de négociation
o Débriefing

Organisation de la formation

Equipe pédagogique
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Me Sylsie ALBERTELLI, Avocate, Médiatrice, Coach coparental

Formatrice en résolution des litiges et en négociation

Fondatrice d'AVOCAT PULSE

Intervenante a I'EM LYON en pratiques de négociation

Intervenant au DU des modes amiables de réglement des litiges a l'université de CHAMBERY sur la procédure participative et les actes de
procédure d'avocats

Moyens pédagogiques et techniques
e Qutils de travail en intelligence collective KLAXOON
e Jeux de role

e Travaux sur paper board

Dispositif de suivi de I'exécution de I'évaluation des résultats de la formation
e Fiches d'évaluation

Prix : 150.00
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